
MARCO DE INTENCION PARA LA NEGOCIACTON OT Uru
AcuERDo DE ALcANcE pARcrAL ENTRE l.R nep0BlrcA DoMTNTcANA y LA

nep0eLrcA DE cuBA

La Rep[rblica Dominicana y la RepIblica de Cuba,

VISTO los antecedentes y acercamientos de las autoridades de la Repriblica
Dominicana y la Repriblica de Cuba, basados en el inter6s comIn de ambos paises

de fomentar el comercio bilateral y de fortalecer los lazos de cooperaci6n,

CONSIDERANDO la condici6n de miembros de la Or<;anizaci6n Mundial del
Comercio (OMC), tanto de la Reprjblica de Cuba como de la Rep0blica Dominicana,
referidos en lo adelante como las Partes, asi como la ClSusula de Habilitaci6n para
palses en desarrollo, vigente en los compromis;os del Acuerdo General sobre
Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT),

CONSIDERANDO la participaci6n de ambos paises como miembros de la

Comunidad de Estados Latinoamericanos y Caribefios, CELI\C.

TENIENDO EN CUENTA los avances del Grupo de Trabaj<l bilateral que evalu6 la
informaci6n de inter6s de ambos paises relacionada con distintos Smbitos, lo que
posibilit6 considerar la profundizaci6n de lo:; vinculos comerciales y de

complementaci6n econ6mica a trav6s de un acuerdo de comercio que incluya la
cooperaci6n y el fomento a la complementariedad de sus erconom[as. Asimismo, la

intenci6n de ambos gobiernos de crear un mecanismo ,que estimule los flujos
comerciales y la cooperaci6n sobre bases mutuamente berreficiosas y que permita
alcanzar una etapa superior en el proceso de integraci6n latinoamericana; se

coincide en la conveniencia de iniciar un proceso de negociaci6n para alcanzar un

Acuerdo de Alcance Parcial entre ambos pa[ses, previo cumplimiento del debido
proceso interno seg0n los respectivos requisitos institucionales de ambas Partes.

En el caso de la Rep[blica Dominicana la institucion encargada de las

negociaciones es el Ministerio de Relaciones Exteriores, ur trav6s de la Comisi6n

Nacional de Negociaciones Comerciales (CNNC), organismo interinstitucional. En el

caso de la Reptiblica de Cuba el encargado de negociar los acuerdos comerciales
es el Ministerio de Comercio Exterior y la Inversi6n Extranjera a trav6s de la
Direcci6n de Politica Comercial para Am6rica Latina y el Caribe.

A esos efectos se destaca la importancia de continuar el intercambio de

informaciones que tengan directa vinculaci6n con la realidild econ6mica de ambos
palses, leyes y reglamentos pertinentes, al igual que el procedimiento y

modalidades de negociaci6n, entre otras, segf n el programa de trabajo
correspondiente a esa etapa,

Acuerdan establecer el presente Marco General para el desarrollo de la

negociaci6n de un Acuerdo de Alcance Parcial.

OBJETIVO

Suscribir un Acuerdo de Alcance Parcial que establezca un Srea de preferencias
arancelarias y contenga normas y disciplinas comerciales bdsicas dirigidas a la

eliminaci6n de restricciones no arancelarias en el comercio bilateral, contribuya a

crear e incrementar los intercambios comerciales y de cooperaci6n entre las

Partes, y estimule la participaci6n de los distintos operadores econ6micos. El

instrumento juridico resultante de esta negociaci6n serd drepositado, en el caso de

la Reprlblica de Cuba, en la ALADI, bajo el articulo 25 del Tratado de Montevideo



de 1980, sin que esto implique obligaci6n alguna para la Rep0blica Dominicana en

el contexto de dicho Tratado.

PRINCIPIOS GENERALES DEL PROCESO DE NEGOCIACTOru.

1, Respeto a las leyes nacionales y al debido proceso de negociaci6n de ambos
paises.

2, Respeto a los compromisos adquiridos en los distintos esquemas de integraci6n
regional, asi como en otros organismos internacionales de los que ambos paises

son miembros.
3, Confidencialidad de la informaci6n intercambiada entrre las Partes durante el

proceso de negociaci6n y hasta su conclusi6n, sujeto a las normas y
disposiciones de ambos pafses sobre la materia,

4. Consistencia con los derechos y obligaciones de las Partes en la Organizaci6n
Mundial del Comercio (OMC) y en la ALADL

5. Aplicaci6n de preferencias que contribuyan a facilitar el comercio y la

complementariedad econ6mica bilateral.
6, Trabajar en la mesa de negociaciones con el principio de que "Nada est5

decidido hasta que todo est6 acordado".

TEMAS DE NEGOCIACION

1. Acceso a mercados (desgravaci6n arancelaria)

Se establecerS un drea preferencial a partir del intercambrio de listas positivas de

inter6s de cada una de las Partes, pudiendo quedar excepl:uados del otorgamiento
de algrin nivel de desgravaci6n, los ftems identificados como sensibles por cada

una de ellas.

2. Normas y Disciplinas Comerciales

Ambas Partes coinciden en incorporar las siguientes Normas y Disciplinas

Comerciales en el Acuerdo de Alcance Parcial y de igual forma quedan de acuerdo

en discutir la posible incorporaci6n de nuevas normas y disciplinas comerciales
que puedan surgir como inter6s mutuo en el transcurso de las negociaciones:

. Acceso a Mercados.

. R6gimen de Origen

. Medidas Sanitarias y Fitosanitarias

. Normas, Reglamentos T6cnicos y Procedimientos de Evaluaci6n de la
Conformidad

. Defensa Comercial,

. Mecanismo de Soluci6n de Controversias

. Cooperaci6n y Fortalecimiento de las capacidades comerciales

. Asuntos institucionales y Asuntos Jurldicos

COMUNICACION E INTERCAMBIO DE INFORMACION

Las Partes utilizarSn mecanismos electr6nicos y audioconferencias como via de

comunicaci6n bdsica entre cada Ronda de Negociaci6n, a fin de mantener los

intercambios de criterios t6cnicos en todos los dmbitos de la negociaci6n.

PUNTOS DE CONTACTO

Cuba Direcci6n de Politica Comercia
Ministerio del Comercio Exteri
(jose,chaple@mincex. cu), (mirna. marti nez@ mincex,cu)



RepIblica Dominicana - Comisi6n Nacional de Negro6i6616nu. Comerciales
(despachoviceministerioaeci@ m irex. gob. do),
(despachoviceministerio, aeci@g mail.com).

FECHA Y LUGAR DE LA PRIMERA RONDA DE NEGOCIIICIONES

La Habana, Cuba, primera quincena de octubre de 20L7,

Las fechas exactas para las Rondas de Negociar:i6n serdn acordadas
operativamente entre la Viceministra de Polltica Comercial del Ministerio del
Comercio Exterior y la Inversi6n Extranjera de Cuba y por el Viceministro para
Asuntos Econ6micos y Cooperaci6n Internacional de la Rep[blica Dominicana.

CRONOGRAMA DE NEGOCIACION

Por la Repriblica Por la Reo[blica de Cuba

Acciones Abril Mayo Junio Julio Agosto Septiembre Octu bre

Intercambio de
informaci6n
Intercambio de
Ara nceles
naciona les

actu a lizados,
Intercambio sobre
aspectos
institucionales y
juridicos
relacionados con
el modelo de texto
del Acuerdo.
Intercambio de
proyectos de listas
sobre productos
de inter6s y

aspecros
normativos.
Interacci6n de las

mesas ce
negociaci6n.
Inicio de la 1era.
Ronda de
Negociaciones.
Desa rrollo de la

negociaci6n.
Suscripcion del
Acuerdo,

Ileana NuFet Mordoche
Viceministra, inist4rio del Comercio

Exterior y la Inversi6n Extranjera
Ministro de

iblica Dominicana


